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Les conditions eplimales
@des ventes de lots de hols




Une colpe adapee au marche

Plusieurs conditiona reunir (Econemigues,
lechnigues,eglementaires)




Un let relativement home@ne




Univolume: suifisant




Une coupe bien mareei et clairementeimitee




Un aces optimie




Une place de&pot cediee et
acceessible aux grumiers




Une coupe confernmella gestion
duraple

Cecl suppose :

- un prélevement justifié selon une méthode appropree:
- coupe rase si les arbres sont a maturité,

- coupe d’éclaircie pour les peuplements en crossate taux
adapteé a la situation,

- coupe d’amélioration marquée au profit des maiiesujets,

- coupe de regénération proportionnée a I'état de
'ensemencement

- un chantier présentant de bonnes conditions de résation :
- en terme d'acces,

- du point de vue du marquage,

- au niveau de 'organisation de la vidange (cirtalades
engins, aire de stockage...)




Une coupe conforme aux dierentes
feglementations




Vis-a-vis du code forestier

Coniermie par rappert aurPSBour Ies propetes

CIUi en Sont d(éES(coupe pevue dans le programme ealisée
dans les dais impartis, selon les prescriptions envess).

Au besoin, faire aues dulCRPFEF une demande de coug@gltoire ouide
coupe durgence selon le cas.

Coupe ne erogeant pas aux prescriptions du CBPS

pPoUr les propetaires y ayant acne

En I'albbsence de document de gestion duraalape

iepondant aux dispositions dul code forestiak de
prelevement >a50% ou surface parcourue > 1ha, hormis peupleraies
dans ces cas, faire la demande de coupesideria DDTM du
département de situation)




Vis-a-vis du code de’lurbanisme

Dans les espaces bessclases (EBC) des PLU/POS, en
I"albsence de PSG, volir :

Sl |la coupe reve dune claration de coupa effectuer en
mairie (dans ce casabsence ‘wppesition Sous deux mois
vaut acceptation de la coupe) ;

S| elle entre dans les caadtorisation pavus par la lol (coupes
par.caegories de’larrée préefectoral du epartement de
Situation)




\/Is-a-VviS des, autres eglementations

Champrde visivleauieur dun

MeRUmMERL NISIeHEUEEemande au gfet
hormis pour les aations programiees dans les
PSG : jabbsence desponse sous 40 jours vaut refus
d auterisation)

Coupe en siie claegsi modification de
|”aspect visuel du site ou hors cadre des coupms d
PSG ageeselon les dispositions detticle L 11 du
CF, faire demande mingrielle via les Batiments de
France)

Coupe en site INScl(si modification de
I"aspect visuel du site ou hors cadre des coupss d
PSG ageeselon les dispositions daltticle L 11 du
CF, faire @claration au pafet 4 mois avant coupe)

Colipe en sitilatura2000i(amoins dune

coupe dans un PSG &gselon les dispositions de
I"article L 11 durCF ou ags la sortie des annexes
vertesNatura2000 [en cours], ecessié d’ effectuer:

uneévaluation des incidences duhabitat)




Faire appel ou pas aux services: un
professiennel




Appel a un professionnel

LLes services appeEs :
marguage coupe et estimation reszi

evaluation de la valeur du lot (avec fixatiomud prix de
etrait)

iecherche acheteur (avec mise en concurrence)
Garantie de pailement en cas de vente @aup

Sulvi de remise egtat du chantier (et reconstitution
eventuelle)

Ces services, evidemment, ont un colt qui minimise levenu net en apportant
toutefois une certaine garantie pour un propriétaie peu ou pas averti




SEe charger seulide la mise en mareh

Ce guil faut savoir au p=alable :
ponne pratigue du marguage de coupes (sylviculture)
maitrise du cubage sur pied
connaissance minimale du mae&t des cours des bois
connaissance des besoins de lergliet'de’lusage des bois
connaissance des acteurs de lergli
sens de laegociation

Dans ce domaine, il est possible de prendre consailpres du CRPE




Choix durmode de vente

Bois sur pied oul bols tcenne bord reute ?




Opltion vente de peis sulFpled

Avantages :

simplicite, pas de &soreriea avancer pour les;frais
d'exploitation, transfert du bieresl|a signature du contrat,
prix sans surprise fexd avance entre les parties

Inconvenients :

pas de mirise des conditions exploitation, pas de
garantie cavolir bien vendu (albsence de controle du
volume) et prix fixé forfaitairement, donc pas faament de

niveau optimal




@Optien Vente de oIS iconne

Avantages:

maitrise des conditions exploitation, lots pasenes de
manere aohbtenir un meilleur revenu (notamment peur les
bois de gualg), assurancedn trilvalorisant bien des
difféerents produits de la coupe

Inconvenients :

avance de ésorerie pour’kexploitation des produits, risque
de pression des acheteurs sur un produit devaissable,
necessie de bien connidre les marces, risque de surprise
désageable si les bois esentent desefiauts internes
comme la reulure, des pourritures de coeur, de la
mitraille...




Choix du type de vente

Vente en blec ou veneel’ unité de produit 2




Opltion de la venteren vioe

Avantages :

un seul interlocuteur meme si les produits sentipias,
priX connu avant la coupe

Inconvenients :

pas dassurance guant au velume vendu, pas de garantie
d'avoir obtenu.un prix convenable




Optien vente al *unive de preoduit

Avantages :

mellleure valorisation du'let par un tri habile de$erentes
cakgories de bois, adaptation aux CoUpEeriogenes
contenant toutefois quelgues eguries Emuneratrices
(éclaircies dans des bois de dimensionsessrou
amdioration des peuplementséanges)

Inconvenients :

connaissance du revenu unigueneehissue de la coupe,
risque dun tri mal fait qui gnalise le vendeur, avance de
trésorerie pour les projEaires se chargeant ememes des
operations dexploitation (egie) avee en plus le risgue de mal
conditionner les produits




Choix de I'erganisation de |a vente

3 Optiens possibles :

vente de gzagreé (avec ou sans appzla concurrence)
Vente groupe (suppose de recourexpert)

contrat dapprovisionnemersuppose de disposenme
lessource importante)




Optien de |a vente geagre

Avantages :

simplicité de la emarche, interdit pas’lappela
CONCUrreNce

Inconvenients :

risgue de fonctionner par habitude ou proxelEvec
Incidences possibles en termes de prix obtenus)




Oplienide la vente grouee

Avantages:
syseme lenéficiant d une
emulation entre acheteurs,
cubage p=alable des bois,
fixation d un prix de retrait,
acheteurs solvables avec
garantie bancaire

Inconvenients :

service payant pour le vendeur, peu adlapk petits
lots de bois ou aux lots troterogenes, Inadagiaux
coupes tanelioration de faible valeur




Oplien’ dulcontiat d*approvisiecnnement

Avantages :

assurance, sur une eerceterminee, dun ceboucte
PoUr les boisvdes prix fixes davance entre les parties

Inconvenients :

necessite de disposerume
ressource suffisante caidefaut, de
faire partie dune structure de
[egroupement capabléhmnoerer les
guanties prevues, necanismes de
revalorisation pas toujours ess




| 'établissement du contrat de vente

Bien gue non ebligatolre, le contrat de vente

est vivement recommagen
¢’ est la pece madtresse gui congétise la vente
en liant acheteur et vendeur

LLe contrat fixe les droits et obligations de
chaque partie




Ce gue contient le’contrat

Déenomination des contractants

Objet de |la vente

Cahier des charges (modestde la coupe)
PriX et conditions de paiement

Délall d'exploitation

Remise ergtat

Responsablles

Signatures des contractants




LLes structures de regroupement
commercial

Pour faire facel’emiettement de offre (morcellement
du fencier forestier avec 124" 000 pr&Eires en
Bretagne) etépondreala concentration deaval
(réduction du nembre de scieurs éaxploitants avee
augmentation de leur volumeaativite), les

proprieiaires ont mis en place des fermulegeres mais
operationnelles.de regroupement.

|_*exemple du groupement de producteurs de bois
certifié finisterien (type association lol 1901) constitue
LUne exjerience aboutie qui pourrait se:mettre en place
allleurs.




LLes structures de regroupement
commercial

Autre exemple :"bpération de regroupement des
eclaircies en sud llle et Vilaine M initiative du
Syndicat et encaee techniguement par le CRPE (37
chantiers pour 170 ha en 3 secteurs distincts)

Enfin, des oprations plus lourdes de type Plan de

developpement de massifs (PDM) serietude au
CRPE pour |la zona pin maritime du Sud-Est breton e
la. zone de comefes exotigues du Centre Ouest
Bretagne : ce type action Eclame unetude foncere
prealablea une phase de prospection Emimation gui
a pour but de eclencher la mobilisationide bois
(eclaircies, coupes @meioration; et Egeneration des
peuplements matures) dans des sectedymnamiser




Les ventes enligne

Plusieurs sites payants proposent ce seg/ice
leurs aderents en facilitant |a mise eni relation
des producteurs et des transtermateurs.

Une boeurse des bols (offfant des couses
realiser ou des cessions de parcelles
foresteres)al’etude en Bretagne souégide
de 'Union regionale et conduite par le CRPE
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