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BoIs commercialien Bretagne

s \/ente de ggagre: 66 %
= \/Ente par appella concurrence : 25 %
s Contrat dapprovisionnement: 9 %

s |l est souhaitable de recherchereguilibre
33%, 33%, 33%




|_es différents modes de vente

= \/ente de bois sur pied
Volume minimum de 300 m
LL*acheteur eecute lexploitation

s \/ente de bois gonme bord de route

Peut ineres«e les acheteurspartir de 35 m
(1 camion)

e propretaire execute i exploitation




VENTE DE BOIS SUR PIED

m \/ente en bloc
_e volume des arbres esnombie avant la vente

Le prix @
s \/entea

Le prix @
vente

e |a coupe est connu avéaeixploitation
"unité de produits
es cagories de produits est Bavant la

le prix de |a coupe’est pas connu avant
I”exploitation des bois




LE TYPE DE VENTE

s \Vente de ggagréal’amiable (66 %)
e plus souvenal’ unite de produits
n \/ente par appe la concunrence (25 %)
e plus seuvent vente grees)
s \Vente par contrat’@approvisionnement (9%,
Le plus souvent pour les progiaires >a 100 hectares




LE CONTRAT DE VENTE

LEeS contractants

| "objet de la ventec€laircie, coupe rase..)
LLes conditions &xploitation (e&lais)

e prix et conditions de paiement

La responsabile

Les signatures




